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本日の流れ
１．年間活動報告
２．広告宣伝部より
３．商品開発部より
４．商品仕入部より

 質疑応答
５．会計管理部より
６．利益処分について

 質疑応答



日付 活動内容

6/18(水) 創立総会

6/30(月) プレ販売 in中高

7/1(火) ・2(水) ・3(木)
地域販売実習
（有川、浦桑、青方、奈良尾、若松）

12/14(日) 奈良尾販売実習＆朝市出店

１２/1８(木) 校内販売

１．年間活動報告



２．広告宣伝部より

清水 田中 谷川



販売実習のポスター作成



奈良尾販売実習のチラシ



中五島高校ＨＰでの宣伝



島内放送録音

頑張ってるね！



１年間通してのまとめ

・Canvaを使ってポスターを作ることで、デザインがしやすかった

・町内放送の台本を早めに書くことができた

・中五島高校ホームページにも情報を載せた

・動画を作ったが、流す機会も場所もなかったのでボツとなった



３．商品開発部より



目次
▪

▪

▪

▪

▪

▪



地域販売に向けての活動





地域販売で販売したもの

          

バッグ Tシャツ ポロシャツ



地域販売 注文枚数

商品名 種類 枚数・個数

つりねこTシャツ
子どもサイズ

115枚

385
枚

大人サイズ

見返りイノシシ
ポロシャツ

190枚
Tシャツ

わたしは走る派 Tシャツ 80枚

サーフィンねこ バッグ 100個

合計 485枚（個）
R6:535枚



地域販売の売り上げ

仕入先 売上金額 仕入金額 利益 枚数 売上枚数 在庫

米屋印刷所 ￥687,700 ￥490,688 ￥197,012 485枚 485枚 0枚

〈地域販売 売り上げ〉

仕入先 売上金額 仕入金額 利益 枚数 売上枚数 在庫

米屋印刷所 ￥252,300 ￥221,500 ￥30,800 163枚 163枚 0枚

〈注文販売 売り上げ〉



反省

▪

▪

▪



奈良尾販売実習で販売したもの

ロングTシャツ パーカー キーホルダー



奈良尾販売実習 注文枚数

商品名 種類 枚数・個数

空にゃパーカー パーカー 37枚

94枚
トビ猫 ロンT

綿素材 37枚

ポリエステル 20枚

かんころもちぃ キーホルダー 4１個

合計 13５枚（個）

R6：147枚



奈良尾・校内販売 売り上げ

仕入先 売上金額 仕入金額 利益 枚数 売上枚数 在庫

米屋印刷所 ￥187,800 ￥165,691 ￥22,109 90枚 90枚 0枚

仕入先 売上金額 仕入金額 利益 個数 売上個数 在庫

株式会社
ノート

￥8,200 ￥6,681 ￥1,519 41個 41個 0個

〈衣類 売り上げ〉

〈キーホルダー 売り上げ〉



反省





４．商品仕入部より

宗 山嵜 冨山 濱﨑



商品仕入部が店舗実習前に行ったこと

１．Googleで特産品を調べ案を出す

２．エクセルで商品を打ち込み株式会社インパクトワンに
メールを送る

３．インパクトワンからの返信を基に最終決定案と仕入れ数を
メールで送る

４．特産品のポップ作り



ポップ作りで工夫したこと Before



After



今年度の種類と仕入れ数

R６夏 １６種類 1626個
R7夏 １２種類 1073個

R6冬 ２５種類 1827個
R7冬 ２５種類 1038個



奈良尾販売実習



工夫したこと

１．後から品出しをしなくても
いいように初めから全部置いた

２．試食の感想を商品の名前の横に
置きお客さんに見えるようにした



良かった点
１．外で呼び込み

２．朝市に出店することで宣伝が
    できた

３．どの世代もガチャガチャに入っている
チョコレートを楽しんでいた



夏の販売の反省点

１．商品がすべて売れてしまい、
販売機会の損失

２．事前調査の不足



冬の実習の反省点

１．感想カードを書いたが見てる人が
少なかった

２．商品を３か所の場所に分けて
いなかった



後輩に向けてのアドバイス

１．特産品は他部署の人にも客観的
な意見を貰ったら良い

２．市販の物がないか確認





質疑応答



５．会計管理部より



各地域別売り上げ



地域販売実習の売上の詳細

地域販売実習でのプレミアム商品券の使用率

割合 14.8% 7.4% 5.7% 16.5% 6.8% 13.1% 8.0％

各場所 プレ販売 有川 上五島 若松 奈良尾 新魚目 追加販売

枚数 26枚 13枚 10枚 29枚 12枚 23枚 14枚

¥53,300 
¥146,820 ¥136,990 ¥132,040 ¥146,760 ¥211,950 ¥221,500 

¥57,200 

¥28,600 
¥22,000 

¥63,800 ¥26,400 

¥50,600 ¥30,800 

¥0

¥50,000

¥100,000

¥150,000

¥200,000

¥250,000

¥300,000

プレ販売 有川売上 上五島売上 若松売上 奈良尾売上 新魚目売上 追加販売売上

各地区別売上

現金売上 プレ券売上



１３２万円を売り上げた！



奈良尾・朝市販売実習、特別販売実習

¥244,030 ¥61,130 
¥100,670 ¥73,440 

¥44,000 

¥11,000 
¥2,200 ¥35,200 

¥0

¥200,000

¥400,000

１日目売上 午後売上 朝市売上 学校販売売上

奈良尾販売売上

現金売上 プレ券売上

奈良尾販売実習でのプレミアム商品券の使用率

割合 14.2％ 0.6％ 9.1％

各場所
奈良尾（午前）
奈良尾（午後）

朝市 学校販売

枚数 25枚 1枚 16枚



損益計算書
補足

・売上割引…＠¥200×176枚

・雑費…店内飲食コーナー用

・雑損…レジミス等による現金
過不足

・雑収入①…＠¥2,200×7名

・雑収入②…おつり不要と言わ
れた金額の合計



６．利益処分について



Ｒ６ 五期生 Sea glass

・絵本の寄付３０冊を上五島病院、こども未
来交流センター
・新上五島町へ
・赤い羽根共同募金



Ｒ７ 六期生 LiNK

・模擬会社の備品購入 約４万円

・新上五島町へ約30万円（ふるさと応援寄附金）



質疑応答
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